— 1||._r ﬁ:

35 )

Junior Sales Manager - B2B (w/m/d)

UBER UNS

Beets&Roots ist ein junges systemgastronomisches Konzept aus Berlin. Neben Restaurants in Berlin,
Hamburg, Dusseldorf, Stuttgart und Frankfurt bieten wir einen B2B Delivery Service fir Gber 5.000 der
grélten deutschen Firmen an. Bis 2025 wollen wir auf 50 Standorte im deutschsprachigen Raum wachsen.
Wir verstehen uns als Planet-First Company - mit unserem Handeln als Organisation wollen wir unseren

Planeten verbessern - one bowl at a time.

FUr unser Sales Department suchen wir ab sofort einen Sales Manager (w/m/d).

Aufgaben
e Akquise von Neukunden sowie Ausbau der Partnerschaft mit Bestandskunden
e Langfristige Betreuung von Key Accounts
e \erstehe jedes Kundenbeddrfnis und kreiere individuelle gesunde Catering-Losungen
e Sammle wertvolles Kundenfeedback und bringe deine Ideen zur Verbesserung unserer Produkte und
Services mit ein

Qualifikation

e Du bist offen, hast ein positives Mindset, bist selbst motiviert und ergebnisorientiert
e Du liebst den Kundenkontakt und hast ein ausgepragtes Empathievermdgen
e Du bist willkommen auch ohne Sales Erfahrung - Wir trainieren dich
e Du sprichst Deutsch auf muttersprachlichem Niveau
e Du arbeitest zuverlassig, verstehst dich als Teamplayer, hast eine reichlich Eigenmotivation und
besitzt ein hohes persénliches Engagement und die nétige Flexibilitat

Benefits
e Vielseitige Karrierechancen: Wenn du vollen Einsatz zeigst, bekommst du die volle Unterstitzung
e Wir berechnen dir jede Meile: Werde zusatzlich mit einem ungedeckelten Provisionssystem
entlohnt e Genielle taglich dein kostenfreies und gesundes Mittagessen und weitere Benefits wie
Getranke,

Ubernahme des BVG- bzw. Deutschland-Tickets etc.

Um Teil der beets&roots-Familie zu werden, schicke uns Deine Bewerbung per
E-Mail oneteam@beetsandroots.de
Wir freuen uns auf Dich!
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